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PERMBLEDHJA EKZEKUTIVE

Ne jemi nxénése té Institutit Harry Fultz, me njé tradité té
gjaté né biznes dhe elektronikg, gjithmoné kemi pasur gasje
Ne pervoja té vecanta. Kur u prezantuam me programin Junior
Achievement, menduam se do té ishte dicka e lehtg, por né
realitet na u desh shumé puné pér té ndértuar njé kompani té
mire.

Ideja pér Remindy lindi njé pasdite kur njé nga anétaret e
ekipit toné harroi celésat e saj né shtépi dhe iu desh té priste
véllain e saj me oré té téra. PErjetimi i shgetésimit nga afér na
frymeézoi té krijonim njé zgjidhje gé do té parandalonte kété
problem té zakonshém. Ne e quajtém kompaniné toné NEST,
duke simbolizuar njé shtépi té sigurt ku pérdoruesit mund
té ndihen té sigurt dhe né kontroll.

Sipas studimeve dhe raporteve nga

dhe , humbja ose harresa e celésave éshté njé
problem i pérhapur gé prek miliona njeréz ¢do dité.

Tani, kemi Remindy! Sistemi yné inovativ i dyerve inteligjente
Integron sensoré dhe monitorim inteligjent pér té siguruar gé
gasja né shtépi té jeté mé e sigurt, mé inteligjente dhe pa
stres.

Remindy filloi duke ofruar instalim profesional té
sistemeve inteligjente, duke u pérgendruar né cilési,
besueshméri dhe teknologji té thjeshté pér pérdoruesit.
Produkti yné fillestar tregon potencial t&€ konsiderueshém
pér té pérmirésuar komoditetin dhe siguriné pér familjet.
Remindy i pérmbahet veg¢anérisht dimensionit
teknologjik té 17 Objektivave té Zhvillimit té
Qéndrueshém, duke pérdorur inovacionin pér té krijuar
njé zgjidhje té zgjuar, efikase dhe té pérshtatur me
nevojat moderne té shoqérisé.

Remindy planifikon té zgjerohet pérmes partneriteteve me
shités t& médhenj té elektronikés si Neptun, t&€ marré pjesé
né konkurse si Tung Ideve dhe gradualisht té prodhojé
dyer té plota inteligjente né ményreé te pavarur. Gjaté katér
viteve té ardhshme, ne synojmeé té rritemi né njé kompani
té ploté té IoT, duke ofruar njé gamé me té gjeré zgjidhjesh
inovative pér sigurin€é né shtépi, ndérkohé gé ndértojmeé
besueshméri pérmes marketingut strategjik dhe
angazhimit té& markes.


https://www.seinxon.com/blogs/blog-posts/how-many-times-do-people-lose-things-a-day-the-data-will-surprise-you?srsltid=AfmBOor2N_xIc70Nu2FRIf-dxoOhGtVtrC06I1jM2Id92locfibTXFsZ
https://www.lostings.com/lost-and-found-statistics/

Vizioni:
Té béhemi njé kompani lider né zgjidhjet inteligjente pér
shtéping, duke rritur siguriné dhe komoditetin pér ¢cdo familje
pérmes teknologjisé.

Misioni:
Té krijojmé produkte inovative dhe té pérballueshme qgé

parandalojné problemet e pérditshme, duke i béré shtépité
me te sigurta dhe jetén me té lehté pér klientét tané.
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KBmpania NEST drejtohet plotésisht nga vajza, sepse

EKI PI YN E kush tjetér e merr mé shumeé seriozisht siguriné dhe

komoditetin se veté vajzat?

Dep. Finances
Elin Spahiu

Dep. Prodhimit

Rexhina Beqgja

Asnjé qindarké nuk i humb nga syté.

Siguria juaj né duar té sigurta.

Presidentja

Ejona Kalluci

Gjithmoné e njé hap pérparal

Marrdhéniet
me publikun

Sara Braho

Dep. Marketingut

Diora Rreshka
Mahnit ¢do klient.

Krijon lidhjet e duhura.




PROBLEMI, ZGJIDHJA, KLIENTI

Humbja ose harrimi i ¢celésave éshté njé problem i
zakonshém qgé i ndodh kujtdo, shpesh né momentet
meé té papérshtatshme, duke shkaktuar stres dhe
humbje kohe. Né disa raste, kjo situaté mund té
rrezikojé edhe siguriné personale, sidomos kur dikush
mbetet i bllokuar jashté shtépisé. Pér t'i dhéné zgjidhje
kétij problemi, Remindy ofron njé sistem inovativ gé
integron teknologji inteligjente dhe sensoré. Né kété
ményré, pérdoruesit mund té kené akses té sigurt
duke shmangur plotésisht kété shgetesim.

Klientét tané

Remindy i drejtohet njé audience shumeé té gjere, pasi
humbja ose harrimi i celésave éshté njé problem gé
mund t’i ndodhé kujtdo, duke i béré té gjithé klienté
potencialé. Megjithatg, interesi mé i madh pritet nga
studentét, familjet dhe personat g€ jetojné vetém, si
dhe nga té moshuarit, pér té cilét siguria dhe lehtésia
né pérdorim jané veganérisht té réndésishme.

Remindy dallohet pér kombinimin dhe instalimin e dyerve inteligjente
me siguriné dhe sensorét "keyless", duke ofruar si komoditet ashtu edhe
siguri te Iintegruar ne shtépi ndryshe nga konkurrentét qeé
pérgendrohen vetém né gjurmimin e sendeve ose mekanizmave té
kycjes. Konkurrentét kryesoré né kété fushé pérfshijné Apple

dhe

Shérbimi
Lajméron kur del pa celesa X X
Gjurmon venddodhjen e X

celesave
Kombinon parandalim & X X

gjurmim

Nuk ka nevojé pér ndérrim

: X X

baterish
Pérdorim i pérditshém X
E pérballueshme X X

financiarisht


https://www.apple.com/airtag/
https://nuki.io/en-001?srsltid=AfmBOorWqW-jzESFRtlc3JMMeJijScDGgSqPL5jWt-MaoUWy7SnX5gZ0

PRODHIMI I PRODUKTIT

Partnerét e pérfshiré né kqostot e prodhimit

Hapat e prodhimit

1. Lindja e idesé.

2. Analiza e tregut.

3. Takime késhilluese me
nxénés nga klubi i
robotikés dhe morém
sugjerime mbi dizenjimin
dhe efikasitetin e
produktit.

4. Ndértimi i prototipit,
testimi i modeleve té para
dhe analiza kosto-fitim.

5. PErmirésim i modelit dhe
prodhimi i prototipit final.

prodhim

1. Nxénése nga klubi i
robotikés.

2. Mésuesi mbikqgyrés i
klubit té robotikés.

1.Kosto fikse (pér njési):
Kostot e blerjes sé pjeséve
Pér ndértimin e produktit.
Arduino, Solenoid Lock, GPS
Antenna, Transistor tip 120,
Diodé.
Total: 1800 ALL.

2.Kosto variabél:
Kosto pér fletépalosje dhe
posterat e reklamimit té
produktit toné.



SHITJET & MARKETINGU

Modeli i biznesit Shifra té rendésishme Aktivitete dhe KPIs
Ne fitojmé té ardhura me shitje « Né panairin rajonal kishte « Numrii pajisjeve aktive né
té modelit B2B2C, duke mbi 10 persona té pérdorim: 1
instaluar sistemin toné smart interesuar pér té bleré « Té ardhurat nga shérbimet
né dyert gé prodhohen nga njé produktin toné. pér pérdorues: 4000 ALL
biznes tjetér dnhe B2C, duke « Né workshopin TUNG
shitur sensorin toné IDEVE pjesétaré té jurisé
drejtpérdrejt te klienti. dhe shumé persona té tjeré

£ pohuan se do ishin klienté

Kanalet kryesore té tanat.

shitjes o Ng_a_ Kjo paras-k_\.ik_ojmé: "

shitjen e 20 njésive dhe té
Ne shesim produktin toné ardhura rreth 80000 ALL.

nepermjet partneréve te
biznesit.




RAPORTE FINANCIARE

Parashikimet financiare té Remindy-t
bazohen né njé e¢mim pér njési prej
4000ALL, i cili u pércaktua duke
pérdorur njé strategji cmimesh kosto-
plus dhe value-based. Megenése
kostoja e instalimit pér njési éshté
1800ALL, c¢mimi i produktit né
4000ALL na lejon té ruajmé njé
marzh fitimi té géndrueshém, duke
mbetur i pérballueshém krahasuar me
produktet e tjera smart.

Financat tona duken shumeé
premtuese, pasi pika kritike arrihet
shpejt dhe ROI éshté i larté (pér
vetém 10 njési té shitura), duke
treguar njé model biznesi té
géndrueshém dhe efikas.

Pasqyra e veprimtarisé (Fitim — Humbje)

Vlera kontabeél e aksioneve

Pérshkrimi Vlera
Q. Fitimi neto 11,800
R. Kapitali aksionar 5,000
S. Totali 16,800
T. Numri 1 aksioneve 25

U. Vlera pér aksion

672 leké/aksion

Break-Even Point (Pika Kritike)

Pérshkrimi Vlera (lekeé)
A Totali 1 t& ardhurave 40,000

B. Tatimi pér shitjet 4,000

C. Materialet dhe furnizimet 18,000

D. Rroga, paga & komisione 0

E. Shpenzime t& tjera (marketing) 1.200

F. Totali 1 shpenzimeve (B-E) 23.200

G. Fitimi neto para shpérblimeve 16,800

H. Shpérblime t& shoqérisé 5.000

I. Fitimi neto pas shpérblimeve 11,800

Pasqyra e gjendjes financiare (Bilanci)

Pershkrimi

Vlera (leké)

J. Gyendje né té holla (Aktivet)

16.800

Pérshkrimi Vlera

Cmimi pér njési 4,000 ALL
Kosto pér njési 1,800 ALL
Fitimi pér njési 2,200 ALL

Detyrimet dhe Kapitali

Kosto fikse (marketing + kapital fillestar) | 6,200 ALL

Pika kritike (njési)

=~ 3 njési

ROI (Return on Investment)

Pérshkrimi Vlera (lekeé)
K. Tatimi pér shitjet 4,000

L. Kapital aksionar 5.000

M. Té& ardhura té tjera 0

N. Shpérblime t& shoqgérisé 5,000

O. Fitim1 neto 11.800

P. Totali 16,800

Pérshkrimi Vlera
Fitimi1 neto 11.800 ALL
Investumi fillestar 5.000 ALL
ROI 236%




PERMBLEDHJE E GJITHE

RAPORTIT

Vizioni i shoqérisé:

Kompania joné synon té krijojé njé té ardhme ku siguria dhe
komoditeti né shtépi sigurohen pérmes teknologjisé
inteligjente.

Misioni i shoqérisé:

Misioni yné éshté té zhvillojmé zgjidhje inovative Qé
parandalojné problemet e pérditshme si harrimi i celésave.
Rroga e punonjésit:

NEé fazén fillestare, pér shkak té kapitalit t&€ kufizuar prej
5000 ALL, punonjésit nuk paguhen dhe kontribuojné né
ményré vullnetare.

Rroga e drejtuesve:

Edhe drejtuesit nuk marrin rrogé né kété fazé, duke
riinvestuar burimet pér zhvillimin e produktit.
Tregu i synuar:

Produkti yné synon njé treg té gjeré, pasi ¢do individ mund
té pérballet me harrimin e ¢gelésave, me fokus tek studentét,
familjet dhe t& moshuarit.

Produkti:

Remindy éshté njé sistem inteligjent pér dyer gé& pérdor
sensoré dhe teknologji IoT pér té parandaluar harrimin e
celésave.

Cmimi i produktit:

Produkti éshté vendosur me cmim 4000ALL, duke
reflektuar njé balancé midis kostos sé& ulét dhe vlerés pér
klientin.

Pika kritike:

Pika kritike arrinet pas shitjes sé rreth 3 njésive, duke
mbuluar investimin fillestar prej 5000 ALL.
Objektivi i shitjeve té produktit:

Objektivi fillestar éshté shitja e 20-40 njésive dhe zgjerimi
gradual né treg pérmes partneriteteve.
Céshtje té tjera:

Né té ardhmen synojmé té kalojmé nga instalimi né
prodhim té ploté dhe té zhvillojmé kompaniné si njé brand
IoT.



ANEKSI 11

Letra e Presidentit:

Si Presidente e NEST, jam krenare te prezantoj Remindy, njé
zgjidhje inovative e projektuar per te adresuar problemin e
zakonshem teé celesave te humbur ose te harruar. Ky projekt
eshte rezultat i punées ne grup, kreativitetit dhe péerkushtimit te
palodhur nga té gjithé anéetaret e kompanise soné.

Gjate gjithe ketyre muajve, ne kemi punuar se bashku per te
transformuar njé ide né njé produkt funksional, duke
kapércyer sfidat dhe duke mesuar aftesi té vlefshme ne
sipermarrje, teknologji dhe bashkepunim.

Uné besoj se Remindy ka potencial té forté per zhvillim té
ardhshem dhe jemi té motivuar te vazhdojme permiresimin
dhe zgjerimin e konceptit tone ne industrine e shtepive
inteligjente.

Me respekt,
Ejona Kalluci
Presidente i NEST



ANEKSI 11

Letra pér vullnetarét:

Letéer Mirenjohjeje

Déeshirojme te shprehim mirénjohjen tone te singerte pér
vullnetarin tane péer mbeshtetjen dhe udhezimin e tij te cmuar
gjate gjithe zhvillimit te projektit tone.

Kontributi i tyre, vecanérisht ne aspektet teknike dhe fazat e
hershme té testimit, luajti nje rol te rendéesishem ne ndinmen
tone pér te permiresuar produktin tone dhe per ta sjelle idené
tone ne jete.

Ne e vleresojme vertet kohen, perpjekjet dhe gatishmerine e
tyre per te mbeshtetur ekipin tone.

Me respekt,
Ekipi i NEST



STATUTI I SHOQERISE

THEMELIMI | SHOQERISE

Mé, té nénshkruarit anétaré dhe vullnetaré, | drejiohemi zyrés s Junior Achigvement né Shgipéri lidhur me njé
kérkesé, pér té organizuar dhe véné né veprim programin “Shogérité e nxénésve”, né pérputhje me politikat
zyrtare té organizatés Junior Achievement dhe né pérputhje me pércaktiimet @ méposhime.

Nenat

Meni |. Anétarésimi: Anétarél duhet (& zotérojné té paktén nj@ aksion. Cdo anétar, 1 cili mungon né tre
mbledhje t& nj@épasnjézshme do & perashtohet. Anétarét mund té& pérjashtchen me arsye edhe me dy té tretat
2 volave t& bordit. MNj@ anétar mund té rikthehet me rekomandim @ presidentit dhe me shumicé votash 1é
bordit.

Meni ll. Aksionarét: Shogéria zotérohet nga aksionarét. Mj@ aksionar nuk mund teé zotérojé mé shumé se dy
aksione dhe njé familje nuk mund & keté meé shumé se fre aksione né shogéri. Mbledhjet e aksionaréve thimen
nga bordi | drefforéve.

Meni lll. Bordi | drejtoréve: Kontrolli | shogérisé &shté | bordit 18 drejfordve, i cili pérbéhet nga anétare té
shogérizé. Mjé kuorum do t& pérbéhet nga gjyama e bordit. Njé shumicé do té vendosé pér ¢do pyetje.

Meni IV. Menaxhimi: Mjé ekip menaxhimi i| pérbéré nga presidenti dhe drejiuesi | odo departamenti do té
zhatojé direktivat e bordit.

Meni V. Kompensimi: Paga minimale do té jeté 50 leké pér oré. Paga minimale pér drejiuesit e zgjedhur do té
jeté 200 leké pér ¢do mbledhje ose 2 200 leke pagé vietore pér 12 javét e kohézgjatjes né shogér. Asnjé
anétar i shogérisé nuk do té paguhet pér mbledhjen e paré. Mjé komision prej té paktén 10% do té paguhet per
shitjet.

Meni V1. Financa: Ceqet duhet t& nénshkruhen nga njé drejiues dhe té kundérfirmosen nga vullnetar.

Meni VWIl. Veprimtaria: Shogéna do té kufizojé veprimtaring e saj brenda territorit té zyrés vendore t8 JA dhe
do ta pérfundojé até brenda afatit 18 pércakiuar kohor.

Meni VIll. Produktet dhe veprimtarité: Produkiet dhe wveprimtarité duhet t8 miratohen nga zyra e Junior
Achievement ngé Shgipén. Ato do & kené vleré & shtuar nga punonjésit @ shogérisé. Prodhimi, montimi dhe
pérdorimi i produkteve ose i shérbimeve té shogérisé nuk do 18 paragesin mezik pér konsumatorél apo pér
punonjésit.

Meni LX. Amendime: Kéto nene mund t& ndryshohen me dy (@ fretat e votave té bordit (8 dreftoréve dhe me
miratimin e zyrés s& Junior Achievement né Shgipen.

=i njé shogén Junior Achievement, MEST prancn aktet rrequlluese té lartpérmendura.

Junbze Achikvaman ol Albani
Fadmaandl Tik=hmnrdt o KamhE", Bramdida & Thonks, Tinnk, Shejpdnd
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